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Abstrak 
Toko Lestari Eka Jaya (LEJ) merupakan toko yang menjual barang elektronik yang berdomisili di Ke-

diri sejak tahun 2018. Toko LEJ menawarkan berbagai macam barang elektronik jadi dan memiliki 

gudang kecil untuk penyimpanan produk. Toko LEJ masih menggunakan memo tertulis tanpa sistem 

pencatatan yang baik yang mengharuskan pemilik toko untuk meringkas kembali data memo sebelum 

melakukan inventarisasi. Hal ini menjadi kendala bagi pemilik toko untuk pengadaan barang.Pemilik 

sering salah  memperkirakan barang yang di butuh kan oleh konsumen, maka dari itu dibuatkanlah se-

buah sistem aplikasi berbasis web dengan menggunakan metode Linear Rigression untuk peramalan 

penjualan di Toko Lestari Eka Jaya, sehingga di dapatkan hasil berupa peramalan penjualan barang 

pada bulan berikutnya . Hasil peramalan di analisa menggunakan mad( mean absolute deviation 

).dapat di temukan nilai performa peramalan menggunakan linier reggression adapun hasil penelitian 

ini menghasilkan nilai Y’ = 2594 , MAD = 1257, 23 , MSE = 68598,24, dan MAPE = 78,96%. 

 

Kata kunci: Pencatatan, Perkiraan, Linear Rigression.  
 

Abstract 
Lestari Eka Jaya Store (LEJ) is a store that sells electrical goods living in Kediri since 2018. The LEJ 

store offers a wide variety of finished electronics and has a small warehouse for product storage. LEJ 

stores still use written memos without a good record-keeping system that requires store owners to re-

summarize memo data before taking inventory. This is an obstacle for shopkeepers to procure goods. 

The owner often incorrectly estimates the goods needed by consumers, therefore a web-based applica-

tion system is made using the Linear Rigression method for sales forecasting at Toko Lestari Eka Ja-

ya, so that results are obtained in the form of forecasting sales of goods in the following month. The 

forecasting results are analyzed using mad (mean absolute deviation).can be found the value of fore-

casting performance using linear regression The results of this study produce value  Y’ = 2594 , MAD = 

1257, 23 , MSE = 68598,24, dan MAPE=78,96 %. 

 

Keywords: written notes, estimation, Linear Rigression. 
 

1. PENDAHULUAN 

Toko Lestari Eka Jaya (LEJ) merupakan 

tempat penjualan peralatan listrik yang dihuni 

Kediri sejak tahun 2018. Toko LEJ menawarkan 

berbagai macam barang elektronik jadi dan 

memiliki gudang kecil untuk penyimpanan 

produk. Memo tertulis masih digunakan di toko 

LEJ tanpa sistem pencatatan yang baik yang 

mengharuskan pemilik toko untuk meringkas 

kembali data memo sebelum melakukan 

inventarisasi. Hal ini menjadi kendala dalam 

pengadaan produk bagi pemilik toko.Pemilik 

sering salah  memperkirakan barang yang di bu-

tuh kan oleh konsumen.jika hal ini terjadi secara 

berulang ulang akan berdampak terhadap finan-

sial toko .dari permaslahan tersebut ditemukan 

sebuah solusi.solusinya yaitu menerapkan 

metode linier regression untuk pramalan 

penjualan pada toko lestari eka jaya . 

Regresi linier adalah solusi yang baik 

untuk perusahaan dengan banyak produk, karena 

dapat memperkirakan kombinasi produk yang 

berbeda untuk memaksimalkan keuntungan dan 

memperkirakan volume produksi yang sesuai. 

Namun, menerapkan regresi linier membutuhkan 

pengetahuan tentang bauran produk yang tepat, 
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target pasar yang tepat, dan tingkat permintaan 

produk itu sendiri. 

 Data set yang di gunakn untuk permalan 

di ambil dari transaksi toko eka jaya taun 2022 – 

2023 data di simpan di data base mySQL .data 

yang sudah di simpan di mySQL diolah 

menggunkan linier reggression sehingga di 

dapatkan hasil berupa peramalan penjualan 

barang pada bulan berikutnya . Hasil peramalan 

di analisa menggunakan mad( mean absolute 

deviation ).dapat di temukan nilai performa 

peramalan menggunakan linier reggression. 

 

2. TINJAUAN PUSTAKA 

2.1 Prediksi 

 Prediksi pada dasarnya adalah asumsi 

atau prediksi tentang peristiwa yang akan datang 

atau terjadinya peristiwa (Frechtling, 

2001:tanggal 8). Prakiraan dapat bersifat 

kualitatif (non-numerik) atau kuantitatif 

(numerik). Variabel sangat relatif sehingga sulit 

untuk membuat prediksi kualitatif untuk hasil 

yang baik (Nanda Wibi Saputra dan Swanjaya 

2019). 

 

2.2 Linear Rigression 

Regresi linier adalah solusi yang cocok 

untuk perusahaan multiproduk karena dengan 

memperkirakan kombinasi produk yang berbeda, 

perusahaan dapat memaksimalkan keuntungan 

mereka dan memperkirakan output mereka 

dengan tepat. . Namun, menerapkan regresi 

linier membutuhkan pengetahuan tentang kom-

binasi produk yang tepat, target pasar, dan 

kuantitas yang diminta untuk produk itu sendiri. 

 

𝑎 =  
(∑ 𝑦)(∑ 𝑥^2) − (∑ 𝑥)(∑ 𝑥𝑦)

𝑛(∑ 𝑥^2) − (∑ 𝑥)^2
    . . . . . . . . . (1) 

 

𝑏 =
𝑛(∑ 𝑥𝑦) − (∑ 𝑥)(∑ 𝑦)

𝑛(∑ 𝑥^2) − (∑ 𝑥)^2
  . . . . . . . . . . . . . . . . . . (2) 

 

y =a+b.x1 + b.x2  …………………………...(.3) 

 

Keterangan : 

y : Volume Penjualan 

x1 : Biaya Iklan  

x2 : Jumlah Sales  

a : Konstanta yang menunjukan besarnya nilai 

y apabila x = 0  

b : besaran perubahan nilai y 

 

2.3 Penelitian Terdahulu 
Fungsi prediksi sebelumnya telah 

dilakukan oleh Tri Indarwati, Tri Irawati, 

Elistyrimawati (2018) dalam penelitian berjudul 

“Menggunakan regresi linier untuk memprediksi 

penjualan smartphone”. Pada penelitian ini, 

prediksi yang dibuat dengan regresi linier 

berhasil memprediksi nilai MAPE (mean 

absolute error in percent) sebesar 0,032, MSE 

(mean square error). adalah 5,16 (Ayuni Najla 

Ghebyla dan Fitrianah Dev 2019). Metode ini 

disarankan oleh Ghebyla Najla Ayuni dan Devi 

Fitrianah (2018) untuk menjual masing-masing 1 

unit penjualan real estate, PT, Rumah 39, Rumah 

62, Rumah 73, Rumah 84 dan Rumah 115, dan 

sisanya lima tipe. tanah, eceran. juga digunakan 

untuk memprediksi bahwa toko House 58, 

House 67 dan House 72 tidak akan memiliki    

penjualan, dengan skor MSE rata-rata 1,35. 

MAD (Mean Absolute Deviation) sebesar 1,62 

dan MAPE sebesar 0,83 (Syifana Putra 2023). 

Teknik regresi linier ini juga digunakan dalam 

penelitian berjudul Using Linear Regression 

Technique to forecast penjualan smartphone Tri 

Indarwarti, Tri Irawati, Elistyrimwati (2018) 

(Indarwati, Irawati, Rimawati 2019). Fungsi 

aplikasi peramalan penjualan meliputi 

pengolahan data produk, data pelanggan, data 

produk masuk, data penjualan, dan data 

peramalan. Hasil pengujian menunjukkan bahwa 

skor MAPE adalah 0,032 dan skor MSE adalah 

5,16. Dari nilai tersebut, kita dapat mengurutkan 

perkiraan penjualan smartphone dengan regresi 

linier pada 82 sel Mayang dengan nilai sangat 

baik. 

 

2.4  Tabel  

Beberapa data yang digunakan untuk 

melakukan penelitian ini akan ditunjukkan oleh 

tabel 1. 
 

Tabel 1 Rekap Penjualan LED bulan januari 

2022 

Merek & Daya Lampu Penjualan 

Philips 5 watt 251 

Philips 10 watt 117 

Philips 15 watt 43 

Philips 20 watt 34 

Philips 30 watt 28 

Philips 45 watt 49 

Philips 60 watt 24 

Philips 85 watt 47 

Mizuka 5 watt 81 

Mizuka 10 watt 21 

Mizuka 15 watt 44 

Mizuka 20 watt 32 
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Data pada tabel 1 dapat dikatakan dengan data 

mentah dengan data ini tahap selanjutnya akan 

dilakukan perhitungan Linnear Rigression. 

2.5 Strukture Database 

Berikut beberapa struktur tabel database 

yang telah di integrasi di dalam aplikasi 

penelitian ini: 

1. Tabel Produk 

Tabel produk adalah tabel yang memuat 

data segala produk lampu yang disimpan, up-

date dan delete oleh owner toko. 

Tabel 2 Tabel Produk 

 

2. Tabel Pengguna 

Tabel pengguna adalah tabel yang memuat 

data pengguna aplikasi. Tabel ini juga telah di 

implementasikan ke dalam sistem aplikasi guna 

membedakan role akses ketika akan masuk ke 

dalam sistem . 

Tabel 3 Tabel Pengguna 

 

 

3.   METODE 

Dalam pengambilan data beberapa metode yakni 

sebagai berikut:  

1. Wawancara 

Pihak yang di wawancarai adalah pem-

ilik Toko Lestari Jaya  

2. Observasi  

       Metode pengambilan data dari hasil wa-

wancara dan obserwasi penelitian ini 

mendapatkan sebuah model untuk penjualan. 

  

 
Gambar 1 Flowcart Sistem 

 

Dari (Gambar 1) kita lihat saat admin masuk ke 

menu admin dan jika tidak admin masuk ke 

menu owner, di menu admin ada menu sale dan 

bisa mengelola data MAD, MAPE, MSE. Di 

menu, pemilik hanya dapat melihat hasil 

perkiraan penjualan. 

 

4. HASIL DAN PEMBAHASAN 

4.1  Identifikasi Variabel Penyebab dan 

Akibat 

Pencatatan secara manual dengan 

menggunakan nota menyebabkan pemilik toko 

elektronik Lestari Eka Jaya merekapitulasi ulang 

jika akan mengadakan stok opname. Akibat dari 

permasalahan ini, pemilik toko sering keliru da-

lam membelanjakan stok barang yang paling 

diminati konsumen dengan barang yang kurang 

diminati konsumen. Hal ini berdampak pada 

pembengkakan finansial toko jika terus-menerus 

terjadi. 

Metode linier regression merupakan salah 

satu metode peramalan yang meramal suatu 

kondisi dengan cara mencari pengaruh hubungan 

antara variabel penyebab dengan variabel akibat. 

Variabel yang digunakan dalam peramalan 

penjualan toko Lestari Eka Jaya adalah variable. 

 

4.2 Hitung Nilai Koefisien 

Uji koefisien determinasi dilakukan untuk 

mengetahui seberapa besar variabel endogen 

secara simultan mampu menjelaskan variabel 

eksogen. Semakin tinggi nilai R2 berarti semakin 

baik model prediksi dari model penelitian yang 

diajukan. Uji koefisien determinasi (R2) dil-

akukan untuk menentukan dan memprediksi 

seberapa besar atau penting kontribusi pengaruh 

yang diberikan oleh variabel independen secara 

bersama – sama terhadap variabel dependen. 
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Nilai koefisien determinasi yaitu antara 0 dan 1. 

Jika nilai mendekati 1, artinya variabel inde-

penden memberikan hampir semua informasi 

yang dibutuhkan untuk memprediksi variabel 

dependen. Namun, jika nilai R2 semakin kecil, 

artinya kemampuan variabel – variabel inde-

penden dalam menjelaskan variabel dependen 

cukup terbatas. Pada tabel 4 merupakan nilai 

dari Koefisien. 

 

Tabel 4 Nilai Koefisien 

  Coefficients 

Intercept 52,7079096 

X Variable 1 -0,310641845 

 

 Data tersebut diambil dari perhitungan 

sebelumnya. dimana data Koefisien akan 

dilanjutkan dengan perhitungan Equation Re-

gresi dapat dilihat dibawah ini 

𝐶𝑜𝑒𝑓𝑖𝑠𝑖𝑒𝑛𝑡 (𝐼𝑛𝑡𝑒𝑟𝑐𝑒𝑝𝑡 +  𝑉𝑎𝑟𝑖𝑎𝑏𝑙𝑒 (𝑋) … (1) 

52,707 +  (−0.310) X. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . (2) 

Adapun untuk hasil dari perhitungan Linnear 

Rigression akan ditunjukkan proses langkah – 

langkah berikut :  

1) 1)Y’ : Data murni X (Hasil Tambah Data 

Coefficients) 

2) MAD : Nilai mutlak dari ( data murni – Y ‘) 

3) MSE : Nilai ( data murni – Y ‘) ^ 2 

4) MAPE : Nilai mutlak dari ( data murni – Y ‘) 

/ data murni 

 

Berikut merupakan hasil dari implementasi ru-

mus yang diatas : 

 

Tabel 5 Hasil Perhitungan Y’, MAD, MSE dan 

MAPE 
Y' MAD MSE MAPE 

52,39 198,22 39443,12 0,795 

52,08 64,99 4213,75 0,53 

51,7 8,07 77,0179 0,53 

51,46 17,42 305,09 0,516 

51,18 23,18 536,47 0,85 

50,84 1,85 3,88 0,48 

 

Pada (Gambar 5) merupakan tampilan ap-

likasi dari system prediksi penentuan stok 

produk lampu di Toko Lestari Eka Jaya  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Pada (Gambar 2) pengguna aplikasi dapat 

melihat informasi total transaksi, total stok dari 

hasil transaksi dan stok barang masuk. Untuk in-

formasi yang dipaparkan oleh halaman dash-

board perhitungannya mulai per hari ini, jadi se-

tiap hari maka akan menampilkan beda informa-

si. 

 

 
Gambar 3 Tampilan Kelola Produk 

 

Pada (Gambar 3) diatas merupakan tampi-

lan kelola data produk dimana selain terdapat 

pagination setiap tampilan terdapat tombol 

search di sebelah kanan pojok diatas kolom ac-

tion, agar mempermudah admin/owner dalam 

mencari sebuah data ketika datanya sudah ribu-

an. Tidak hanya itu di dalam tampilan ini (Gam-

bar 3) pada kolom stok terdapat berupa informa-

si stok setiap produk, kolom stok akan omotatis 

bertambah ketika terdapat inputan data baru se-

baliknya stok akan berkurang apabila terdapat 

sebuah transaksi pembelian. 

 

Gambar 4 Tampilan Kelola Stok Masuk 

 

Gambar 2 Tampilan Dashboard 
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Pada halaman kelola stok masuk pada ko-

lom tanggal akan otomatis ketika berhasil di 

simpan kedalam database, tidak hanya itu in-

putan data pada bagian jumlah akan 

berkesinambungan pada kolom stok di dalam 

halaman kelola data produk seperti pada (Gam-

bar 2) 

 

Gambar 5 Tampilan Stok Hampir Habis 
 

Pada (Gambar 5) hanya memuat data – data 

yang akan hampir habis dimana sistem akan 

mendeteksi ketika produk kurang dari sama dengan 

30 maka sistem akan menampilkan informasi pada 

halaman tersebut (Gambar 5) 

 

 

Gambar 6 Tampilan Bayar Transaksi 

Pada tampilan bayar transaksi (Gambar 6) 

pembeli membayarkan uangnya, akan di catat 

oleh owner/admin toko terdapat informasi 

dibawah ketika uang yang harus dibayar pembeli 

sudah dibayarkan maka hasilnya 0, karena hasil 

tersebut merupakan hasil dari pengurangan total 

pembayaran dengan uang yang dibayar. Proses 

selanjutnya adalah cetak struk hasil bukti pem-

bayaran 

 

Gambar 7 Tampilan Prediksi Stok 
 

Pemilik toko dapat melihat hasil prediksi stok mere-

ka, dengan melihat informasi data yang disajikan oleh 

(Gambar 7) Dimana pengguna memfilter pred-

iksi dari tanggal 1 – 10 bulan July 2023 data ter-

sebut muncul sesuai dengan tanggal yang telah 

dipilih. 

 

5. KESIMPULAN 

Harapan dari penelitian ini adalah penam-

bahan fitur prediksi dapat membantu Toko Les-

tari Eka Jaya meningkatkan penjualan. Dengan 

menggunakan metode regresi linier, kami ber-

harap dapat membuat peramalan yang akurat 

yang dapat segera diterapkan pada sistem 

penjualan untuk meningkatkan efisiensi usaha. 

Selain itu, diharapkan metode ini dapat 

digunakan untuk memprediksi data penjualan 

yang akan datang. Kami juga berharap hasil 

penelitian ini dapat digunakan oleh peneliti lain 

dalam penelitian terkait. Aplikasi sangat 

berguna bagi owner Toko Lestari Eka Jaya ka-

rena dapat menentukan atau meramal stok di 

masa depan. Dengan ini stok dapat diketahui 

secara pasti tetapi bersifat semu. Untuk hasil 

dari penelitian ini telah menghasilkan Y’ = 

2594 , MAD = 1257, 23 , MSE = 68598,24, dan 

MAPE = 78,96 %. 
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